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Objetivo General

Al acreditar el diplomado lograras adquirir
conocimientos tedricos y practicos de la
operatividad del comercio internacional y la
operacidon aduanera, al tiempo en que abriras el
panorama a nuevas oportunidades de negocios
comerciales fuera de las fronteras nacionales,
acompafado en todo momento de la mano de
especialistas en la materia.

Durante el diplomado
en Aduanas y Comercio
Internacional aprenderas:

Marco Juridico del Comercio Exterior en México

Visualizar |la operatividad del despacho
de mercancias

Procesos de fiscalizacion y las diferentes
autoridades en materia aduanera

Cumplimiento de regulaciones arancelarias
y no arancelarias

Proceso de logistica desde la salida de mercancia
de la fabrica hasta la entrega al cliente final

Negociacion internacional

Temas de tendencias de integracion mundial y
tratados comerciales




¢Por qué tomar
el diplomado?

El contexto mundial demanda
profesionales actualizados y preparados en
diversas aristas; legal, politica, social,
comercial y econdmica. Que tengan
conocimientos de lo que sucede en las
empresas locales, pero también conozcan y
apliguen herramientas de aquellas de clase
mundial.

Aprenderds aspectos reales de la
operatividad del comercio internacional
mediante un enfoque practico en el que se
conjunta la parte tedrica con la realidad.
Por ejemplo, tendras conocimiento sobre el
llenado de documentacién comercial como
facturas, pedimentos, certificados de
origen o listas de empaqgue, por mencionar
algunos.

Comprenderas la importancia del analisis
del contexto cultural, de los tratados
comerciales, asi como de su
funcionamiento e importancia dentro de la
economia a nivel global.

Adquirirds los conocimientos tedricos y
practicos de las actividades desde la salida
de una mercancia, pasando por el proceso
de negociacion hasta su entrega final al
cliente.

Realizaras practicas que te permitiran
conocer y entender el proceso de
exportacién e importacion de mercancias
con implicaciones aduaneras, logisticas,
legales, de mercado, culturales, entre otros.
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Promociones en inscripcion:
50% de descuento pagando antes del
12 de enero de 2024
25% de descuento pagando antes del
09 de febrero de 2024
20% de descuento para estudiantes de la

UNLA y XUNLA

15% de descuento para personas que anteriormente
han tomado un diplomado en la UNLA

10% de descuento para padres y madres de
estudiantes de la UNLA y XUNLAS

10% de descuento aplicado para dos personas

al momento de inscribirse juntas

Al acreditar el programa, se entregara un diploma con
valor curricular y registro ante la Secretaria del
Trabajo y Previsién Social.




Docentes

Dra. Bayte Nares Lara es licenciada en Comercio Internacional
por la Universidad Vasco de Quiroga, maestra en Mercadotecnia
Global por el ITESO y Doctora en Ciencias del Desarrollo
Regional por la Universidad Michoacana de San Nicolds de
Hidalgo. Estudié mandarin en la Universidad de Zhejiang, China
y cuenta con acreditaciones internacionales oficiales de francés
y chino mandarin. Se ha desempefiado en la iniciativa privada en
empresas de logistica, comercio internacional, mercadotecnia y
culturales de nivel nacional e internacional como Injection Alloys
y el Festival de Musica de Morelia Miguel Bernal Jiménez.
Actualmente se desarrolla en la investigacion, la docencia y la
iniciativa privada.

Mtro. Jonathan Delgado Orozco es licenciado en Relaciones
Comerciales Internacionales con estudios de maestria en
Desarrollo y Transformaciéon de Negocios Digitales, con mas de
13 afios de experiencia en operacion aduanera, trafico,
comercializacion, logistica (terrestre y maritima principalmente),
gestion de programa IMMEX, determinacion y calculo de
contribuciones al comercio exterior, clasificacion arancelaria,
derecho aduanero, gestion de tramites y certificados para
exportacion e importacion, asi como despachos aduanales.
Ademas de 8 aflos de experiencia impartiendo asesorias,
consultorias y capacitaciones en areas de comercio exterior y
logistica.

Ana Patricia Flores es licenciada en Derecho egresada de la
Universidad de Guadalajara y Maestria en Impuestos por la
misma Universidad. Cuenta con cinco diplomado especializantes
en materia de Derecho Aduanero, Derecho Fiscal, Aduanas y
Comercio Exterior. Formd parte del equipo juridico de empresas
como Andersen Tax & Legal y TINKTAX. Actualmente es
Directora Legal en Grupo Petrolike. Cuenta con mas de 17 afos
de experiencia en la consultoria en materia aduanera y comercio
exterior, asesoria y atencion de revisiones iniciadas por las
autoridades fiscales y aduaneras, en la defensa en contra de
créditos fiscales, inconstitucionalidades de leyes y la
interpretacion de disposiciones fiscales y aduaneras.




Docentes

Dra. Yunuén Morales Arellano es licenciada en Comercio
Internacional por la Universidad Vasco de Quiroga, maestra en
Ciencias en Comercio Exterior por el Instituto de Investigaciones
Econdmicas y Empresariales y doctora en Ciencias en Negocios
Internacionales por la Universidad Michoacana de San Nicolas de
Hidalgo, ademas de una estancia de investigacion en la
Universidad de Jaén, Espafa. Cuenta con experiencia laboral en
areas de comercio exterior y administracion, en empresas
privadas como Corporativo ROTEGA S.C., dentro del SAT en las
aduanas de Lazaro Cardenas, Michoacan y Ciudad Juarez,
Chihuahua. Desde 2013 desarrollo; de programas educativos a
nivel posgrado para su aprobacién y obtencion de RVOE ante la
Secretaria de Educacion Publica, asesoria de proyectos de
investigacion, acreditaciones de programas de estudio y
participacion en programas radio y television para la divulgacion
de temas académicos.

Dr. Flavio Rafael Gonzdlez Ayala es licenciado en Comercio
Internacional por la Universidad Auténoma de San Luis Potosi,
maestro en Estudios de Asia y Africa por el Colegio de México A.
C., y doctor en Filosofia con Enfasis en Relaciones
Internacionales, Negocios y Diplomacia en la Facultad de
Ciencias Politicas y Relaciones Internacionales de la UANL,
cuenta con una Especialidad en el Sureste de Asia por el Centro
de Estudios Estratégicos de Yakarta, Indonesia. Es
profesor-investigador de la Facultad de Economia de la UASLP y
se desempefia como docente en diversas instituciones.




Docentes:

Mtra. Ana Patricia Flores es licenciada en Derecho egresada de
la Universidad de Guadalajara con estudios de maestria en
Impuestos por la misma universidad. Cuenta con cinco
diplomado especializantes en materia de Derecho Aduanero,
Derecho Fiscal, Aduanas y Comercio Exterior. Formo parte del
equipo juridico de empresas como Andersen Tax & Legal.
Actualmente es Gerente Senior de la practica legal y aduanera
en TINKTAX. Cuenta con mas de 16 afios de experiencia en la
consultoria en materia aduanera y comercio exterior, asesoria y
atencion de revisiones iniciadas por las autoridades fiscales y
aduaneras, en la defensa en contra de créditos fiscales,
inconstitucionalidades de leyes y la interpretacion de
disposiciones fiscales y aduaneras.

Lic. Marco Antonio Hernandez Diaz es licenciado en Relaciones
Comerciales Internacionales por la Universidad Latina de
América, ademas de una estancia semestral en la Universidad de
Santiago de Compostela, cuenta con diplomados en Comercio
Exterior y Negociacién de Bancomext, ITESM y MIT Sloan
Business School. Tiene mas de 10 aflos de experiencia en ventas,
logistica y administracion de empresas enfocado a la
agroindustria atendiendo el mercado Norteamericano, Europeo
y Asiatico Inland. Fue subdelegado de la asamblea de APEAM en
el periodo 2015 a 2018, es miembro del taller de planeacion
estratégica APEAM 2016-2020 y miembro auxiliar en MHAIA
(Mexican Hass Avocaco Importers Association). Actualmente se
desempenia como North America Sales Manager para la empresa
SiFresh.




Este diplomado esta dirigido a licenciados en
Relaciones Comerciales Internacionales, Derecho,
Administracion, Mercadotecnia, estudiantes de
posgrado, emprendedores, empresarios,
consultores o interesados en conocer y aplicar
herramientas de comercio y logistica.

Contenido

MODULO I. ORGANISMOS, DERECHO Y
NORMATIVIDAD INTERNACIONAL

. La evolucion del GATT a la OMC

. La Organizacion Mundial de Aduanas

. Camara de_Comercio Internacional

. Organismos de cooperacion comercial regionales

. Marco legal aplicable a operaciones comerciales
internacionales
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MODULO II. EL MARCO JURIDICO DEL COMERCIO
EXTERIOR EN MEXICO

1. El marco legal en torno al comercio exterior
mexicano

2. Facultades del Ejecutivo en el comercio exterior
mexicano

. Agencia Nacional de Aduanas de México (ANAM)

. Ley Aduanera y disposiciones complementarias

. Ley de Comercio Exterior

. LIGIE y. |la modernizacion de’la Tarifa Arancelaria a
través del NICO

Reglas y reglamentos

~Autoridades en materia aduanera

. Facultades de comprobacion

oUW

O ®

MODULO lil. PREPARA'CI(')N PARA EL TRABAJO
FINAL Y ACREDITACION DEL DIPLOMADO

1. Criterios generales
1.1. Explicacion general sobre criterios de
evaluacion de la UNLA
1.2. Datos genéricos sobre elaboracién de
trabajos escritos
1.3. Fuentes de informacion



Contenido

MODULO lil. PREPARACION PARA EL TRABAJO
FINAL Y ACREDITACION DEL DIPLOMADO

1.4. Formas de citacion
1.5. APA Séptima Edicion

MODULO IV. CUMPLIMIENTO DE LAS REGULACIONES
Y RESTRICCIONES NO ARANCELARIAS

1. Clasificacion Arancelaria: base de las RRNA
2. Fundamento legal vy juridico

3. Autoridades gque emiten las-RRNA

4. Clasificacion

5. Taller de cumplimiento de RRNA

MODULO V. DESPACHO ADUANERO

1. Sistemas de Control
1.1. Pasos para el despacho aduanero
1.2. Entrada y salida de mercancias
1.3. Depositoante la aduana y obligaciones
de sus usuarios
2. Regimenes aduaneros
2.1. Regimenes definitivos
2.2. Regimenes temporales
2.3. Deposito fiscal
2.4.Transito de mercancias
2.5. Elaboracion, transformacion y
reparacion en recinto fiscalizado
2.6. Recinto fiscalizado estratégico
3. Despacho de mercancias
3.1. Agentes y apoderados aduanales
3.2. Reconocimiento.-aduanero
3.3.Infracciones y sanciones
3.4.PAMA y sus plazos
3.5. Causales del embargo precautorio de
mercancias
3.6. Procedimiento Administrativo de
Contribuciones Omitidas
4. Taller de llenado de pedimento



Contenido

MODULO VI. BASES PARA LA INTRODUCCION DE
PRODUCTOS A MERCADOS INTERNACIONALES

1. Determinacion del mercado a exportar
2. Acuerdos comerciales
3. Barreras comerciales
4. Formas de entradaal pais
4]. Licencias; franquicias y comercio
electronico
4.2. Certificaciones como diferenciador en
posicionamiento en mercados
internacionales
5. Canales de distribucion internacional
5.1. Promocidn internacional
5.2, Determinacion de precios
5.3. Bases de la investigacion'de mercados
5.4. Evaluacion de oportunidades de mercado

MODULO VII. TECNICAS DE NEGOCIACION
INTERNACIONAL

1. La negociacion
1.1. Contextos de negocidacion
1.2. Perfil del negociador
2. El proceso de negociacidon y las relaciones
2.1. Etapas y técnicas
2.2. Planeacion y preparacion
3. Taller de negociaciéon

MODULO VIIl. NUEVAS TENDENCIAS DE
INTEGRACION MUNDIAL

1. Contexto internacional vigente (POSTCOVID-19,
conflictos mundiales)

2. Disputas comerciales internacionales de la
actualidad

3. Nuevos bloques comerciales

4. Competitividad del T-MEC en el nuevo contexto
internacional

4. Impacto de la Cuarta Revolucion
Industrial en la economia mundial
5. El papel de México y Latinoamérica en el mundo



Contenido

MODULO IX. COMPLIANCE EN MATERIA DE
COMERCIO EXTERIOR

1. Objetivos de la fiscalizacion

2. Compliance y su aplicacion en operaciones de
comercio exterior

3. Momentos de la fiscalizacion en materia aduanera
y comercio exterior

4. Causales del procedimiento administrativo en
materia aduanera

5. Otros mecanismos de revision en la aduana

MODULO X. CONTRATO DE COMPRA-VENTA
INTERNACIONAL, Y ARBITRAJE

1. Importancia

2. Tipos de contrato internacionales

3. Obligaciones para el comprador y el vendedor
4. Arbitraje internacional

MODULO XI. LOGISTICA INTERNACIONAL

. Cadena de suministro internacional

. Medios de transporte y su documentacion

. Prestadores de servicios logisticos
3.1. Taller de operacioén logisticainternacional
3.2.Cubicaje

. Logistica de distribucion internacional

. Proveedores internacionales.

. Seguros internacionales de carga

. INCOTERMS 2020
7.1.Taller de INCOTERMS 2020
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MODULO XIl. PRESENTACION, EVALUACION Y CIERRE

1. Presentacion de trabajos finales
2. Evaluacién de documentos finales
3. Cierre y retroalimentacion



Inscripcion a distancia:

Ingresa al siguiente link en el que encontraras el
Instructivo de Inscripcién en Linea con las indicaciones
para realizar el proceso de alta y pago:

https://www.unla.mx/tutorial/educacioncontinua/

Inscripcion presencial:

1. Preséntate en el area de ADMISIONES de la
UNLA (edificio A, planta alta) y entrega tus
documentos de ingreso.

2. Presenta tu solicitud de ingreso en SERVICIOS
ESCOLARES.

3. Realiza el pago de tu inscripcion en CAJAS.

Mayores informes:

UNLA Campus Manantiales
Manantial de Cointzio No. 355,
Col. Los Manantiales de Morelia,
Morelia, Michoacan.

Espacio UNLA Paseo Altozano

Av. Montana Monarca No. 1000,
Local 2N 47 y 2N 48, en planta alta,
Desarrollo Montafa Monarca,
Morelia, Michoacan.

¢ 443 322 15 00 ext. 1185
© 443 438 7034

www.unla.mx/educacioncontinua
educacioncontinua@unla.edu.mx

unla.mx




